
素材生産の効率化、林業機械導入、路網整備、森林施業計画の立案、行政機
関との協業型ビジネス、川上～川下連携、など現地出向の経験を活かした素材
生産と川下をつなぐ実践型提案の数々！ 

理念と利益、森林の多面的機能と市場規模、ブランド化とイノベーション、消費の
３動機（必要性・欲求性・物語性）、マーケティングの基礎、ＡＩＤＭＡ理論、売上方
程式、理念共感型営業、木材流通の類型化、木材乾燥加工、新商品開発、住宅
１０ニーズ、企画と特典 チラシ、ＤＭ７つのポイント、無形財産（知的資産）の利
益転化、セールストークテクニック、ソーシャルメディア活用など多数！ 

8/18, 9/15, 10/20, 11月現地研修, 

12/15, 1/19, 2/16, 3/16 
＠ 港区エコプラザ（港区浜松町1-13-1） 

   13:30~17:30  ※場所・時間は変更することがあります 

× 

【セミナー主幹】 
攻めのマーケティング 

古川 大輔 

国産材        
ビジネスセミナー 

2009年度岐阜県恵那市 

 

環境住宅と 

木材流通 

2010年度 高野山 

1200年の森林と高野霊木   

      (第二回目以降 全8回)（＊）現地研修会の実費は別途 

企業・個人ともに各回12,600円(税込）（通期申込は 税込80,000円） 
学生（割引）は各回6,300円(税込)（通期申込は 税込40,000円） 

2012年度受講のご案内 

 林材業と法律の接点について、リスクコンプライアンスの考え方基本講義、知っ
ておきたい商標の基礎、著作権の基礎について、下請法、景品表示法、木材・住
宅政策について、住宅エコポイント、行政補助事業、知的資産管理と営業秘密、
取引基本契約の読み方取引基本契約の読み方、債権回収のノウハウなど活き
る情報満載！  

詳細・お申込みは裏面へGO!! 
通年受講のお申し込みは 

8/15(水)まで！ 

 スケジュール・会場 

 講座内容 

 現地視察&研修も！ 

参加料金 

法務・コンプライアンス 

小林 洋光 
（※隔月登壇） 

森林施業プランニング 

西原 啓史 

2011年度 新潟県新潟市 

地域ブランド住宅縦断ツアー 

 懇親会も！ 

(※現地研修以外は   
   すべて土曜日) 

@東京 

http://blog-imgs-36.fc2.com/d/a/i/daisukefurukawa/RIMG7609.jpg


ふりがな 

氏名 TEL FAX 

ご住所   E-Mail 

ふりがな 

貴社名 

役職 

ご記入いただいた住所やE-Mailアドレス等に、事務連絡のほか、株式会社古川ちいきの総合研究所より各種ご案内(商品・サービス・セミナー等)をさせていただく場合がございます。
お客様の承諾なく、お客様の個人情報が第三者に開示・提供されることはありません。  

 お申込みはFAXまたはTEL、メールから！ 
  下記すべてにご記入のうえ、切らずに用紙のままFAXしてください 

FAX:06-7878-6326 

〒 

このまま 

送信 2012年度国産材ビジネスセミナー事務局 

⇒無料メルマガを希望する     国産材ビジネス通信「ちいきの通信」 

業界情報やセミナー案内等をメールにてお送りします。メルマガのみのご登録もどうぞ！ 

上欄に、ご連絡先、Eメール等をお書きの上、□の欄にチェックしてください。 

部署名 

■お問合せ・連絡先 

国産材ビジネスセミナー事務局 (㈱古川ちいきの総合研究所内) 

〒532-0011 大阪府大阪市淀川区西中島 新大阪御幸ビル6F   

 

TEL 06-7878-6376 / FAX 06-7878-6326   

e-mail：info@chiikino.jp  （担当：岩井） 

国産材ビジネスセミナー 2012年度 年間スケジュール 

㈱古川ちいきの総合研究所とは 
地域と森林・林業・木材のトータルデザイン＆ 

実践型ビジネスパートナーとして、川上～川下
の経営コンサルティングを手掛ける。 

㈱トビムシとは 
地域資産としての森林価値を高めるトータルマ
ネジメント事業を展開。各地で㈱西粟倉・森の
学校、㈱ワリバシカンパニー等の事業を展開
中。古川ちいきの総研、ビジネスパートナー。 

             ★本当に刺激的な場で、昼も夜も勉強になりました。（林学系 大学院生H様）  

             ★日本の森林・国産材の世界に希望が沢山あふれていると感じた（林材業 F様） 

★これだよ、これ！僕がIターンして林業を始めたとき、問題と感じていたビジネス感覚。学びも出逢いも多 

くて感激。(林業 社長Ａ様）★森林・林業の魅力がますますわかり、事業へ実践するヒントが多数見つか 
りました（旅行代理店 Ｂ様）★情報量が多すぎてびっくり！（製材業 代表取締役C様）★マーケティングの基本的な考え方を、色々な

場面で取り入れていくことで製材業、林業が変わっていく可能性はあると強く感じた（シンクタンク系コンサルティング会社D
様）★まさにシンプルでわかりやすい「原則」を知り、それを受け入れることから始めるんだなと。（素材業 代表取締役E様)  

★セミナーに参加し、ビジネスの基本がなってないことを改めて知った。鼓舞し合える仲間に逢えた事が嬉しい。（木工関連 G様） 

Tel 06-7878-6376  

e-mail：info@chiikino.jp 

  日程 マーケティング営業 【古川】 森林施業プランニング 【西原】 コンプライアンス法務 【小林】 

第１回 6月16日（土） 【体験セミナー】 

第２回 8月18日（土） 
ビジネスの「いろは」 

理念と利益、消費三要素、マーケティング概論 
林業事始め！ 

境界確定と情報管理 
旬の事例を踏まえた林業・住宅に関する 

生きた法務情報を提供します！① 

第３回 9月15日（土） ＱＣＤ＋木材マーケティング基礎、森林認証の活用法 
施業の大動脈をつくる、 

林道設計と搬出システム選択 
- 

第４回 10月20日（土） ＡＩＤＭＡ理論 （顧客づくり） と 理念共感型営業 
本当に「効率化」できてますか？ 

林業機械とコスト管理 
旬の事例を踏まえた林業・住宅に関する 

生きた法務情報を提供します！② 

第５回 11月（日程未定） 【現地視察会】 

第６回 12月15日（土） 
売上方程式Ⅰ：対人マーケティング、チラシとＤＭ活用 

7つのノウハウ、セールストークテクニック 
製材～歩留りと原価、在庫管理～ 

旬の事例を踏まえた林業・住宅に関する 

生きた法務情報を提供します！③ 

第７回 1月19（土） 売上方程式Ⅱ：ＷＥＢマーケティング 最新！乾燥技術のあれこれ - 

第８回 2月16日（土） 
住宅10ニーズ、木材流通の類型化、 

木材乾燥・二次加工、新商品開発 
バイオマスの理想と現実 

旬の事例を踏まえた林業・住宅に関する 

生きた法務情報を提供します！④ 

第９回 3月16日（土） 最新事例30連発、総まとめ と 実践テスト 

学生の方はチェックして下さい。 

お客様の声 

セミナーの様子 

年間受講(8/18～3/16 全8回) ※締切：8月15日(水) 

参加希望の日程を○で囲んでください 

（8/18, 9/15, 10/20, 12/15, 1/19, 2/16, 3/16） 各回受講 


